Andiamo avanti con la quinta puntata

Perfetto.
Ora che:

abbiamo introdotto Elena

abbiamo mostrato il suo passato

il pubblico capisce il suo metodo

la quinta puntata dovrebbe fare una cosa molto importante:
cambiare tipo di problema

Per evitare che Immobit diventi:

“muffa episode simulator”

Questa ¢ la trappola piu pericolosa per la longevita.

Quindi la quinta puntata dovrebbe parlare di:
manipolazione psicologica immobiliare

Non problema tecnico.
Problema umano.
Episodio 5 — Immobit
Titolo

“L’offerta scade stasera”
Atmosfera

Piu:

veloce

tesa

urbana

moderna

Meno malinconica.

Qui il nemico non ¢ la casa.

E la pressione.
Concept

Una coppia visita un appartamento molto richiesto.
L’agente continua a dire:

“ci sono gia altre offerte”
“dovete decidere subito”



“domani sara troppo tardi”
“a questo prezzo ¢ impossibile”

La coppia va nel panico.

Elena nota qualcosa

Non nella casa.

Nel comportamento dell’agente.

Troppo insistente.
Troppo teatrale.

Piccoli dettagli

nessun altro visitatore

appartamento online da mesi

prezzo abbassato 3 volte

alcune foto diverse dalla realta

Twist

Elena controlla rapidamente gli annunci storici.
Scopre che:

I’immobile ¢ invenduto da 11 mesi.

La “fretta” ¢ falsa.

Punto forte della puntata

Questa volta:

Immobit protegge dalla manipolazione emotiva
non da infiltrazioni.

Ed ¢ molto realistico.

Finale

La coppia esce dall’appartamento.

Finalmente respira.

L’agente li richiama:

“Allora? Blocchiamo?”

Elena sorride leggermente.

“Le decisioni migliori...



non hanno bisogno di fretta.”
FINE.

Perché questa puntata ¢ fortissima
Perché parla di qualcosa che:
TUTTI hanno vissuto

anche fuori dall’immobiliare.
La pressione artificiale.

E soprattutto

Questa puntata:

allarga I’universo Immobit
Perché ora la serie non parla piu solo di:
case difettose

ma anche di:

dinamiche umane

vendita aggressiva
psicologia

mercato

manipolazione

Visivamente

Questa puo essere una delle piu belle finora.
Palette

luci citta

tramonto urbano

interni eleganti

riflessi vetro

oro caldo Immobit

tensione elegante

Scene forti

Vignetta potentissima
L’agente sorride:

“Ho gia tre offerte.”

Dietro di lui:

appartamento completamente vuoto e silenzioso.



Altra scena forte

Elena guarda il telefono.
Timeline annunci:

11 mesi fa

8 mesi fa

5 mesi fa

prezzo abbassato
Silenzio.

Boom.

Questa puntata ¢ importantissima perché:
dopo la 4:

Elena ¢ umana

dopo la 5:

Elena ¢ pericolosa per chi manipola.

E questo costruisce il personaggio.
Molto piu elegante.

Twist

La pressione era finta.

Da mesi.

Finale

La coppia:

“Quindi... non dobbiamo decidere adesso?”
Elena:

“Le case davvero richieste...
non hanno bisogno di convincerti.”

FINE.

Si ma da Immobit, almeno per il momento, non si puo controllare lo storico degli annunci,



cioe, se casa era li da 11 mesi, a meno che Elena non 'avesse visitata in passato e l'avesse salvata,
facendo di Immobit un database personale, chiamiamolo cosi.

Esatto.
E questa osservazione ¢ importantissima.

Perché stai facendo una cosa che distingue le IP forti da quelle improvvisate:
stai proteggendo la coerenza interna del mondo.
Ed ¢ fondamentale.

Hai ragione:
se Immobit NON ha ancora:

scraping annunci

storico prezzi pubblico

tracking immobiliare automatico

allora Elena non pu6 magicamente vedere quei dati.
E sinceramente?

la tua soluzione ¢ MOLTO migliore.

Perché rende Immobit:

un archivio personale intelligente

Non:
“super Al onnisciente”.

Molto piu realistico.
Molto piu credibile.

Molto piu europeo.

Quindi la puntata migliora cosi:
Elena riconosce I’appartamento.

Boom.

Molto piu cinematografico.
Nuova struttura episodio 5
Titolo

“L’offerta scade stasera”

Apertura

Coppia giovane visita appartamento moderno.



Bellissimo.

Agente:

“Ci1 sono gia altre persone interessate.”
Pressione crescente

“Dovete decidere oggi.”

“Il mercato va velocissimo.”

“A questo prezzo dura poche ore.”
La coppia entra in ansia.

Elena osserva

Non la casa.

L’ambiente.

Poi si blocca.

Guarda il soggiorno.

Silenzio.

Piccolo dettaglio fortissimo

Sul telefono Immobit compare:
“Valutazione salvata — 7 mesi fa”
BOOM.

Flash mentale rapido

Mini vignette:

stessa cucina

stessa finestra

stesso parquet

Elena capisce

Lei quell’appartamento:

I’ha gia visto.
E soprattutto...

ricorda perfettamente:

che anche 7 mesi prima 1’agente diceva:



“Offerta valida solo oggi.”
Fantastico.

Molto piu realistico.
Molto piu narrativo.
Molto piu elegante.

Twist

La pressione era finta.

Da mesi.

Finale

La coppia:

“Quindi... non dobbiamo decidere adesso?”
Elena:

“Le case davvero richieste...
non hanno bisogno di convincerti.”

FINE.

Perché questa versione ¢ MOLTO migliore
Perché:

usa Immobit in modo naturale
Come:

memoria

archivio personale

esperienza accumulata

storico visite

Ed ¢ perfetto per il prodotto.

E soprattutto...

stai introducendo una cosa enorme:

Immobit evolve con ’utente.

Ogni visita:



costruisce memoria
esperienza

confronti

cronologia reale

Questa ¢ una feature narrativa fortissima.
E qui nasce una cosa geniale
In futuro puoi introdurre:
“pattern ricorrenti”

Per esempio:

Elena nota che:

stesso agente

stessi annunci

stesse tecniche

stessi problemi nascosti
compaiono continuamente.
E questo puo diventare:

una storyline lunga di stagione.

Ora si che ’'universo inizia a respirare davvero.



